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JAls Anbieter im Telefonie-
bereich mussen wir standig
besser werden. Unsere
internen Prozesse mussen
mit dieser Veranderung
mithalten kdnnen und
gleichzeitig einen stabilen
Kern darstellen.

Mit SAP Business One
und unserem Partner

bl consulting schaffen
wir es, diese beiden An-
spriche - Innovation und
Stabilitat — zu erfullen.”

Rudolf Happl, Vorstand
MLINE Vertriebs- u. Produktions AG

SAPd

Kundenprofil MLINE Vertriebs- u. Produktions AG

Elektronik

MLINE ist Marktfuhrer fur Handy- und Smartphonezubehér in
Osterreich mit einer Niederlassung in Deutschland. In diesem
von standiger schneller Innovation gepragten Marksegment
steht MLINE im Wettbewerb mit gro3en internationalen Anbie-
tern. Als Lieferant des anspruchsvollen Einzelhandels ist ein
permanenter Verbesserungsprozess gefordert. Die integrierte,
offene Loésung von SAP Business One bildet dabei das Rick-
grat dieser kontinuierlichen Optimierung.

AUF EINEN BLICK

Unternehmen

* Name: MLINE AG

» Standort: Wien, Osterreich

» Branche: Handel und Produktion
von elektrotechnischem Bedarf

* Mitarbeiter: 30, davon 16 SAP-User

* Internetadresse: www.mline.com

* Partner: bl consulting GmbH -
www.blc.at

SAP-L6sungen und -Services
SAP Business One

Die wichtigsten Herausforderungen

» Komplexe Altdatentibernahme

« Vielfaltige Integration — Webshop,
Edifact mit Kunden, Kerngeschafts-
prozesse mit Tochterunternehmen

» Hohe Anforderungen an die Lagerlogistik

* RMA; CRM zur Vertriebssteuerung

Highlights der Implementierung

» Kundenbindung durch laufende Anpas-
sung an die Bedurfnisse der Kunden

* Integration von EDIFACT zum Daten-
tausch mit wichtigen Kunden

* Integration des Webshops

* Verlassliche, integrierte Basisprozesse
fur schnelle Rechnungslegung

Entscheidung fiir SAP

* Verlassliches System des Marktftihrers
garantiert die Sicherheit der Investitionen

« Offenheit des Systems fur hohe Integ-
ration mit Partnern, Lieferanten, Kunden

Projektziele

+ Abbildung aller betriebswirtschaftlichen
Prozesse von der FIBU bis zur Rechnung

* Professioneller Datenaustausch mit einer
groBen Zahl von Peripherie-Systemen

beOne

consulting

Hauptnutzen fiir das Unternehmen

« Zentrale Steuerung aller Marketing-
und Vertriebsaktivitaten

« Schnelle Logistikprozesse fur hohes
Serviceerlebnis der Kunden

* Optimiert Lieferfahigkeit am Point of Sale

IVILINE

Your mobile upgrade



